PARTIE   - Étude de rentabilité du toboggan
L’entreprise JARDINMAGIC envisage de proposer à ses clients deux nouveaux produits. En effet, elle souhaiterait présenter dans son prochain catalogue un toboggan et une table « PIC-NIC » avec bancs pour les enfants de trois ans et plus. Cependant, avant de se lancer dans ces nouvelles productions, JARDINMAGIC aimerait savoir si ces projets ont un intérêt du point de vue financier. Pour cela, l’entreprise utilise deux instruments différents et complémentaires : l’analyse du résultat par variabilité et l’analyse du résultat par la méthode des coûts complets.
Afin de réaliser l’analyse du résultat par variabilité, l’entreprise met à votre disposition des données fournies par le directeur de production ainsi que des informations en provenance du comptable en annexe 1.
Travail  à faire
1. Présenter, dans un tableau, le calcul du coût variable et la marge sur coût variable unitaires ainsi que le montant des charges fixes.

2. Déterminer le seuil de rentabilité en valeur et en quantité.

3. L’entreprise JARDINMAGIC a pour objectif de vendre 12 000 toboggans, quel sera alors le résultat de l’entreprise ?

4. Calculer la marge de sécurité et l’indice de sécurité.

5. Présenter un commentaire concernant les résultats que vous avez obtenus.

ANNEXE 1 – Informations relatives à la production de toboggans
Informations en provenance du directeur de production (pour un toboggan) :
· Poids de plastique utilisé : 15 kg

· 1.25 heure de main d’œuvre (fabrication, montage, emballage)

· 0.5 litre de colorant

· Achat d’un nouveau moule pour la machine à injection de plastique.

Informations en provenance du comptable (pour un toboggan) :

· Prix d’un kg de billes de plastique à mouler : 1.15 €

· Prix du litre de colorant : 3.30 €

· Taux horaire de la main d’œuvre : 11.40 €

· 360 000 € le nouveau moule, amortissable en linéaire sur trois ans, soit 120 000 € par an

· Frais de publicité : 12 500 €

· Autres frais fixes : 48 720 €

· Prix de vente d’un toboggan : 55.25 €
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